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• I principali indicatori economici: globali, 
area Euro e Italia

• Famiglie, imprese e mercato del lavoro

• Il settore bancario europeo ed italiano
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INDICATORI ECONOMICO-FINANZIARI AREA EURO
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TASSI DI INTERESSE
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Tassi di riferimento di alcune banche centrali (07/19)



TASSI E INFLAZIONE
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TASSI DI INTERESSE E LIQUIDITÀ
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TASSI DI INTERESSE E LIQUIDITÀ

11*Liq. in eccesso: oltre la riserva obbligatoria
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FAMIGLIE
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FAMIGLIE
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OCCUPAZIONE
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SALARI
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IMPRESE
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BANCHE E MERCATI
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RISCHIO-PAESE
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RISCHIO-PAESE
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Tax revenue / GDP vs real GDP growth (2013-18)
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BANCHE: PERFORMANCE
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BANCHE: PATRIMONIO

36



BANCHE: RACCOLTA
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BANCHE: BUSINESS MODEL

41



BANCHE: BUSINESS MODEL

42



BANCHE: BUSINESS MODEL

43



BANCHE: BUSINESS MODEL

44



BANCHE: BUSINESS MODEL
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Il quadro post-crisi:

1. «Financial supermarket»
Massima estensione geografica e di offerta di prodotti/servizi

2. Investment bank pura 
Specializzazione su grande clientela e ottica dei mercati finanziari internazionali

3. Gruppo universale transnazionale
Ottica internazionale più focalizzata su aree specifiche e sul mantenimento della 
centralità dei mercati al dettaglio

4. Conglomerato bilanciato o a prevalenza bancaria/assicurativa

5. Gruppo finanziario-immobiliare (es. …)

6. Gruppo di media dimensione
Prevalentemente su scala nazionale, focus sui mercati dal dettaglio

7. Banca «locale»


